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Memoria dell’Epoca

«Sette secoli fa, il grande re
thai Rama Kamheng, padre
dell'alfabeto Thai, volle che il
suo credo fosse espresso nel
nuovo linguaggio scritto: “Nel-
I'acqua, vivono i pesci; nei cam-
pi, cresce il riso... Chiunque vo-
glia commerciare in elefanti lo
faccia. Chiunque voglia commer-
ciare in cavalli lo faccia. Chiun-
que voglia commerciare in oro e
argento lo faccia” ».

Questa citazione cosi fuori
dell'ordinario e stata fatta dal
Presidente Nixon il 28 luglio a
Bangkok, poco dopo il suo ar-
rivo in Thailandia dall’'Indone-
sia. Evidentemente, fra i nume-
rosi consiglieri, esperti, ghost
writers, che compongono il suo
seguito in patria e fuori, ¢'¢ un
esperto di storia e letteratura
thai. (Probabilmente ci sara an-
che l'esperto di storia e lettera-
tura delle Filippine, idem del-
I"'Indonesia, eccetera). Non ¢ fa-
cile capire che cosa abbiano da
vedere il fatto che i pesci vivono
nell’acqua o la liberta nel com-
mercio degli elefanti, sancita
sette secoli fa dal gran re thai
Rama Kambheng, con la decisio-
ne dell’America di non fare piu
guerre per i suoj alleati in Asia.
Decisione che appunto il Presi-
dente Nixon ¢ andato a comuni-
care ad alcuni governi asiatici e
particolarmente a quello di
Bangkok. Ma il Presidente stes-
SO si ¢ preso cura di spiegarci
che abbia a che fare una cosa
con Il'altra. Egli ha detto che
quelle parole del gran re thai
« esprimono il concetto filosofi-
co che le nazioni, al pari degli
uomini, dovrebbero essere libe-
re di perseguire il proprio de-
stino ». Cosicché « nell’acqua vi-
vono i pesci, chiunque vogha
commerciare in elefanti lo fac-
cia » significa che le nazionj do-
vrebbero essere libere di perse-
guire il loro destino. Chi se lo
sarebbe immaginato!

NIXON IN ASIA - I] Presiden-
te Nixon e andato in Asia a dire
ad alcuni governi alleati od ami-
ci dell’America due cose, La pri-
ma: che I'America ha deciso di
ritirare le sue truppe dal Viet-
nam. La seconda: che I'America
non difendera mai pitt con trup-
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pe sue l'indinendenza di un Pae-
se asiatico; tocca alle nazioni a-
siatiche provvedere alla propria
difesa con i loro mezzi.

Nei Paesi, che sono separati
dal continente da un buon trat-
to di mare - come le Filippine o
I'Indonesia - queste comunica-
zioni, che del resto erano previ-
ste ed attese, non avranno fatto
una grande impressione. La ti-
gre ¢ lontana, e ha ancora da
imparare ad andare per mare.
Ma a Saigon e a Bangkok saran-
no state accolte con profonda
emozione.

Nel Vietnam

gli Americani perdono
235 uomini

alla settimana

In questo articolo, considere-
ro ed analizzerd la prima delle
due proposizioni: che I'America
ha deciso di ritirare le sue trup-
pe dal Vietnam. Si vuole aggiun-
gere: purché si addivenga ad un
regolamento onorevole. Ma che
cosa si intenda per regolamento
onorevole non si sa esattamentie.
Si tratta di questo: gli America-
ni, stanchi della guerra, e con-
vinti ormai di non potere vin-
cerla, hanno deciso di ritirarsi e
di lasciare nelle peste l'alleato
Sud Vietnam. Il regolamento o-
norevole consisterebbe in que-
sto: che gli Americani si lasce-
rebbero dietro, a Saigon, un go-
verno vitale, capace di difendere
il Sud Vietnam solo con i suoi
mezzi. Ma questo ¢ un sogno. Gli
Americani, da quando lasciaro-
no massacrare Diem, non sono
piu riusciti ad istituire un go-
verno vitale a Saigon, Sarebbe
stupefacente se riuscissero ad
istituirlo adesso, in sede di liqui-
dazione fallimentare. Un gover-
no sudvietnamese che sia in gra-
do di difendere il Sud dal Nord
non ¢ mai esistito e oggi ¢ im-
possibile. Per convincersene, ba-
sta considerare la situazione at-
tuale. Si deve ritenere che il
Governo Thieu sia quanto di me-
glio gli sforzi congiunti dei pa-
trioti anticomunisti indigeni e

degli Americani possano mette-
re in piedi a Saigon. Ebbene,
questo governo, con tutte le for-
ze che ancora pud mobilitare nel
Sud ¢ con piu di mezzo milione
di Americani, non riesce a difen-
dere il suo Paese. Come si puo
sperare che esso, o quello che
ad esso succedera, riuscira a di-
fenderlo quando i cinquecento-
mila soldati americani se ne sa-
ranno andati, e conseguentemen-
te le sue forze saranno dimez-
zate?

Comunque, il fatto ¢ questo:
gli Americani hanno deciso di
andarsene, e, per addivenire ad
un compromesso, che permetta
loro di andarsene, hanno sospe-
so non solo i bombardamenti
sul Nord, ma anche le opera-
zioni terrestri di carattere of-
fensivo. Se i Nord Vietnamiti
facessero altrettanto, si sarebbe
gia in piena tregua, non ci si
ammazzerebbe piu, e a Parigi si
negozierebbe tranquillamente.
Invece, i Vietcong e Hanoi non
hanno smesso di attaccare e uc-
cidono in media 235 Americani
alla settimana. Cosicché, gli A-
mericani, in cambio della cessa-
zione dei bombardamenti, della
rinunzia alle operazioni offensi-
ve, della annunziata decisione
di ritirarsi dal Vietnam, non
hanno ottenuto assolutamente
niente da Hanoi e i negoziati di
Parigi non hanno fatto un passo.

James Reston dice che questo
« mette il Presidente di fronte
ad un dilemma intollerabile. Ho
Ci Minh gli chiede, nel caso peg-
giore, di accettare una disfatta
umiliante o, nel caso migliore,
di fare una capitolazione dissi-
mulata. O continuare a far ver-
sare sangue un po’ alla volta o
decidere di riprendere i bombar-
damenti e combattere la guerra
fino alla fine ».

HO CI MINH E LE DUAN -
La condotta di Hanoi & incom-
prensibile. Quale ¢ il suo inte-
resse supremo? Che gli Ameri-
cani se ne vadano, E gli Ame-
ricani hanno tutta la voglia di
andarsene, Basterebbe che Ha-
noi appena appena li aiutasse
un poco a salvare la faccia, e
essi s'imbarcherebbero domat-
tina in massa. Una volta partiti
gli Americani, divorare il Sud

sarebbe per Hapoi una questio-
ne di mesi. E invece Hanoi sta
facendo tutto quello che puo
per rendere agli Americani im-
possibile ritirarsi, Dice Reston:
« 0 accettare una umiliante di-
sfatta o fare una capitolazione
appena dissimulata », Corregge-
rei: la disfatta e la capitolazione,
Questo Hanoi vuole imporre agli
Americani.

Reston spiega la condotta di
Hanoi cosi. Ho Ci Minh si trovo
gia un’altra volta in una situa-
zione molto simile a quella in
cui si trova oggi. Fu dopo che
le sue truppe ebbero costretto
i Francesi alla resa a Dien Bien
Phu, T Francesi erano pronti ad
addivenire ad un compromesso,
come sono oggi gli Americani.
Ho Ci Minh era convinto di aver
vinto la guerra, e percio fece la
pace con i Francesi. Egli era si-
curo che, dopo le sue vittorie
militari, Saigon sarebbe inevita-
bilmente caduta nelle sue mani.
Ma questo suo assunto fu con-
testato dal personaggio, che egli
aveva mandato nel Sud a diri-
gere l'insurrezione, Le Duan. Co-
stui, nel '54, argomentd contro
il compromesso di Ginevra, e
attacco Ho Ci Minh perché ave-
va accettato troppo presto un
compromesso, « Le Duan ¢ an-
cora primo segretario del par-
tito comunista degli operai del
Nord Vietnam, e, secondo in-
formazioni private pervenute a
Washington e a Parigi, sostiene
oggi, come sosteneva allora, che
il compromesso al tavolo dei
negoziati ¢ una trappola, men-
tre la vittoria ¢ nella continua-
zione della guerra e nel conti-
nuare ad uccidere sul campo di
battaglia. E questa volta Ho Ci
Minh ¢ d'accordo con lui. Cosi
la guerra continua e le conver-
sazioni di Parigi degenerano in
dibattiti noiosi, interminabili e
inconcludenti. »

Naturalmente non sono in
grado di valutare se queste in-
formazioni, che James Reston
riferisce, siano attendibili, e
quanto siano attendibili, Ma in
ogni modo esse non risolvono
il problema: solo lo spostano.

Il problema ¢ in quesii tei-
mini. Hanoi ha da scegliere fra
due vie. La prima: accettare le



Nixon fotografato durante una cerimonia
militare a Saigon: il Presidente stringe la
mano a un soldato sudvietnamita che é
stato insignito di una medaglia al valore.

proposte di tregua, dare agli
Americani la possibilita di riti-
rarsi senza perdere del tutto la
faccia; poi, liquidare i conti col
governo di Saigon, rimasto solo,
e divorare il Sud. La seconda:
continuare la guerra, non con-
cedere respiro agli Americani,
continuare a infliggergli perdi-
te, finché Y'impazienza del pub-
blico americano e la pressione
del pacifismo inducano il go-
verno americano, come dice Re-
ston, « ad accettare un'umiliante
disfatta e a capitolare ». La pri-
ma soluzione costerebbe poco
ad Hanoi: si tratterebbe di
aspettare un po' di tempo, La
seconda soluzione - quella che
Hanoi ha scelto - costa molto
sangue: si puo essere certi che,
se gli Americani perdono in me-
dia 235 uomini alla settimana,
i Sudvietnamesi ne perderanno
un po’ di piu, il Vietcong ¢ Ha-
noi per lo meno 500.

Ho Ci Minh segue

una politica

che gli viene “dettata”
dai Russi?

Si aggiunga che il governo
americano solo se sara ridotto
alla disperazione si rassegnera
« ad accettare un'umiliante di-
sfatta e a capitolare ». E per ri-
durre il governo americano alla
disperazione ce ne vorra. Cio
nonostante, Hanoi ha scelto la
seconda via.

Credevamo che fosse stato
Ho Ci Minh a fare questa scel-
ta e ci domandavamo perché la
avesse fatta, Reston chiarisce:
no, non ¢ stato Ho Ci Minh.

E stato Le Duan a imporre la
scelta a Ho Ci Minh. Sia. E al-
lora dobbiamo domandarci: per-
ché Le Duan ha scelto di conti-
nuare la guerra? La domanda
resta immutata. Solo cambia il
soggetto: Le Duan invece di
Ho Ci Minh.

11 fatto che nel '54 i due per-
sonaggi in circostanze analoghe
furono in dissenso, e che i fatti
poi diedero ragione a Le Duan,
non ¢ un argomento oggi a fa-
vore della tesi di Le Duan. Al-
lora, i Francesi erano stati scon-
fitti e Ho Ci Minh, ritenendo che
la guerra fosse finita, fece la
pace. Difatti, i Francesi non po-
tevano riprendere la guerra, do-
vevano andarsene, e se ne anda-
rono. Quello che Ho Ci Minh
non previde fu che Saigon po-
tesse trovare un capo energico,
attivo, e, allora, popolare nella
persona di Diem, e che questi
potesse ofttenere protezione e
aiuto dagli Americani. Insomma
non previde che gli Americani
avrebbero rilevato la partita,
che i Francesi abbandonavano.
Ma siamo giusti: non poteva
prevederlo. 11 Presidente Eisen-
hower si era rifiutato di salvare
Dien Bien Phu, nonostante l'ap-
pello disperato dei Francesi e
contro la proposta di interve-
nire di Foster Dulles, Come si
poteva pensare che I'’America si
sarebbe mossa in soccorso di
Diem?

Ma oggi la situazione & del
tutto diversa: non c'é¢ un'altra
America che possa aiutare e
proteggere Saigon. Una volta che
i cinquecentomila americani fos-
sero partiti, a chi chiederebbe
aiuto Saigon?

Bisogna, dunque, trovare ra-
gioni migliori di questa che di-
ce Reston per spiegare la deci-

Gli Americani vogliono andarsene dal
Vietnam, e Ho Ci Minh ha interesse
che se ne vadano al piu presto. Ma in-
vece di aiutarli a salvare la faccia, egli
sta facendo di tutto per rendere im-
possibile quel compromesso che con-
sentirebbe loro di ritirarsi subito. Per-
ché? L'ipotesi pit probabile ¢ che die-
tro Uassurdo atteggiamento di Hanoi
si nasconda un complicato gioco di
rivalita tra 'URSS e gli Stati Uniti.

dlone di Hanoi di continuare la
guerra e di non concedere tre-
gua agli Americani.

I RUSSI AD HANOI - Non
possiamo fare che supposizioni.
E la mia supposizione ¢ che sia-
no i Russi a « dettare » ad Ha-
noi la politica, che si e detto.

Questa congettura pone due
quesiti, Il primo: hanno i Russi
tale autorita ad Hanoi da poter
« dettare » una politica che al
Vietnam, gia stremato da tanti
anni di guerra, costa ancora san-
gue e sacrifici?

Risposta: la hanno. Perché i
Russi hanno fornito e fornisco-
no ad Hanoi le armi moderne,
grazie alle quali Hanoi ha potu-
to resistere e potra resistere.
Non un solo razzo ¢ caduto sul-
le basi americane che non fosse
stato fornito ad Hanoi dai Rus-
si. Non un solo aeroplano ame-
ricano € caduto, che non fosse
abbattuto da artiglierie e con si-
stemi di punteria forniti dai
Russi. E, se i Russi smettessero
di fornire armi, Hanoi sarebbe
ben presto in condizioni dispe-
rate.

Secondo quesito: che ragione
o che interesse hanno i Russi a
far prolungare la guerra ed e-
ventualmente a costringere I'A-
merica ad accettare un'umilian-
te disfatta e a capitolare?

Qui il discorso diventa com-
plicato. E vero che Stati Uniti e
Russia hanno l'intenzione di ad-
divenire ad una distensione. Ma
per ora non si tratta che di in-
tenzioni. Sulla via della disten-
sione, 1 due grandi rivali non
hanno fatto neppure i primi
passi. Anzi, sono ancora a farsi
« dispetti », Nixon va a far visita
a Ceausescu, e i Sovietici man-
dano sette navi nel mar dei Ca-
raibi a fare « una visita d’amici-
zia» a Cuba. Se finalmente le
due parti acconsentono a trat-
tare, bisognera, appunto, tratta-
re. Non ¢ una tautologia, Biso-
gnera trattare, e, nelle trattati-
ve, il fatto che una delle parti
abbia in mano una carta, come
quella di poter far continuare o
di poter far cessare la guerra
nel Vietnam, potra avere un pe-
so enorme, forse decisivo.

Se questa interpretazione ¢
giusta, se ne trae la conseguenza

che I'America, per liberarsi del
Vietnam, dovrebbe dare una
mano ai sovietici contro la Cina.

E invece pare che I’Ammini-
strazione Nixon proceda nel sen-
so opposto. Pochi giornj prima
della partenza del Presidente, fu
annunziato che si toglieva il di-
vieto d’esportazione per la Cina
di certi materiali strategici, Fu
certamente un gesto a scopo di
distensione, Poj sono venute le
varie dichiarazioni che Nixon ha
fatte a Manila, a Jakarta, a
Bangkok, a Saigon, eccetera. In
sostanza, ’America dice: « Se un
Paese asiatico nostro alleato sa-
ra messo in pericolo da sovver-
sione interna o da aggressione
dall’esterno con armi convenzio-
nali, noi lo aiuteremo dandogli
denaro e armi, ma non con no-
stre truppe. Se sara aggredito
con armi nucleari, considerere-
mo il caso ».

Cio significa: la Cina, finché
aggredisce e conquista con armi
convenzionali, non ha da temere
di incontrare la nostra potenza
militare. Si aggiunga ancora la
visita a Bucarest. Dopodiché,
sembra poco probabile che i So-
vietici alutino I'America a libe-
rarsi del Vietnam.

Ricciardetto

LE CONVERSAZIONI
DI RICCIARDETTO

OGGETTI SMARRITI

Prestare o non prestare i li-
bri? La vecchia saggezza consi-
glia di non prestarli. To invece
li presto volentieri, Ma intendia-
moci: quali? Quelli che mi ¢
indifferente avere o non avere -
per esempio la maggior parte
dei libri di politica, che dopo sei
mesi 0 un anno, non valgono piu
niente perché la situazione ¢
cambiata - e quelli che si pos-
sono ricomprare, Una volta, an-
zi, quando prestavo un libro ad
un amico, gl dicevo: puoi tener-
telo, ne ho un’altra copia. E mi
affrettavo a comprare l'altra co-
pia. Le debolezze umane. Biso-
gna prevenirle, non vi pare?

Ma vi ¢ un piccolo nucleo di
libri che non presto a nessuno:

9 segue
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Iniziamo in questo nu-
mero  la  pubblicazione
di un documento ecce-
zionale: Ja vita di Chri-
stian Barnard narrata
da lui stesso. E una
storia che commuove e
affascina: € un roman-
z0 che ha per protago-
nista il pit  celebre
chirurgo del nostro se-
colo, Epoca ¢ lieta di
poter offrire ai lettori,
in anteprima assoluta,
le pagine pid signifiea-
tive di questo libro at-
teso in tutto il mondo,
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prendetevi un
Black s Decker

L'hanno gia fatto oltre 35 milioni di persone in tutto
il mondo: per non perdere tempo nell'inutile ricerca di
qualcuno in grado di eseguire tutti quei lavori

di installazione o di riparazione sempre necessari

in ogni casa; per avere pronto e sollecito un “artigiano”
capace di rendere pit bello e accogliente I'ambiente

in cui si vive; perché il trapano Black & Decker unisce alla
rapidita e alla precisione una facilita d'uso sbalorditiva.
Scegliete tra: M 500 a una velocita, M 520 o M 720

a due velocita sincronizzate e una vasta gamma

di accessori, oppure M 900 P a percussione.

da L.13.000

Un trapano Black & Decker, la soluzione di tanti lavori:
forare segare

La Black e Decker
fa solo trapani elettrici, per questo sono i migliori.
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