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New York, giugno

uelli che lo conoscono dico-
~ no: « Non lo conosco ancora
bene ». Altri lo chiamano la Gio-
conda della Casa Bianca, sorriso
e mistero. Un altro ancora lo de-
scrive come la suadente ed astu-
ta volpe della favola, che riesce
sempre a incantare il corvo por-
tandogli via il formaggio. La sua
tecnica di convinzione nei riguar-
di dei senatori e dei « rappre-
sentanti » ¢ stata gia analizzata
e descritta e si arricchisce ogni
giorno di un nuovo episodio: il
Presidente che di buon mattino
fa gli auguri di buon complean-
no a un parlamentare, che va a
prenderne un altro a casa e lo
porta a colazione per convincer-
lo a votare una certa legge... Ma
sarebbe troppo semplice conclu-
derne che Lyndon B. Johnson ¢
soltanto un grandioso proelessio-
nista della persuasione. I suoi
metodi si estendono ben oltre,
dal brutale realismo all’enfasi
patriottica. Franck Church, se-
natore dell'ldaho, disse un gior-
no di condividere le idee di Wal-
ter Lippman sul Vietnam, e
Johnson gli rispose: « Senatore,
lei ha bisogndé di fondi per una
diga per I'ldaho, e perché non
i chiede a Lippman? ». E quan-
do Earl Warren, presidente del-
la Corte Suprema, non voleva
capeggiare la commissione d’in-
chiesta sull'assassinio di Kenne-
dy, Johnson gli replico: « Lei
ha portato con onore l'uniforme
del nostro paese nella prima
guerra mondiale. Si tirerebbe in-
dietro adesso, rifiutando di ser-
vire il nostro paese in quest’al-
tra fase drammatica della sua
storia? ». Cosi l'alto magistrale
accetto di presiedere la commis-
sione. E un nemico di Warren,
Richard Russelle, senatore della
Georgia, accetto di farne par-
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te quando Johnson gli disse:
« Dick, io so che non puoi sop-
portare Warren. E proprio per
questo ti chiedo di lavorare sot-
to la sua presidenza nella com-
missione ».

Abile e astuto, Johnson non ha
perd un temperamento tranquil-
lo. I medici e sua moglie si sfor-
zano di metterlo in guardia con-
tro gli impeti di collera, ricor-
dandogli che il suo cuore ha gia
avuto qualche disavventura, ma
non sempre riescono a calmar-
lo. I suoi collaboratori sono e-
sposti di continuo a burrasche,
che si scatenano nel momento
piu inatteso. E persino le regole
di convenienza diplomatica crol-
lano, a volte, sotto la furia di

QUESTI | SOLDATI
AMERICANI
NEL VIETNAM

maggio 1960 685
maggio 1961 1.650
febbraio 1962 7.000
dicembre 1963 17.000
dicembre 1964 22.000
giugno 1965 51.000

Nuovi rinforzi americani af-
fluiranno nel Vietnam duran-
te l'estate, per fronteggiare la
prevista offensiva in grande
stile dei guerriglieri Vietcong.
Il corpo di spedizione statu-
nitense salira entro qualche
mese a circa 80 mila uomini.

Johnson. A Camp David fu lette-
ralmente brutale col premier ca-
nadese Lester Pearson che ten-
tava di esporgli la sua opinione
moderata sul Vietnam. Ed era
ancora in collera quando atterri
i funzionari del Dipartimento di
Stato, rifiutando di ricevere il
primo ministro indiano Shastri,
che veniva a dirgli le stesse cose.
Johnson sostiene inoltre - e non
senza ragione - che il continuo
carosello di capi di Stato e di go-
verno a Washington, con le ine-
vitabili udienze e gli inevitabili
pranzi, costituisce un sovracca-
rico insopportabile per un uomo
che ¢ anche P'effettivo capo del-
I'amministrazione interna di un
grande paese.

Il Presidente, soprattutto, ¢
un uomo imprevedibile. Questo
tecnico df : compromesso ¢ nello
stesso tempo un solitario. Le fe-
ste - che gl piacciono -, gli in-
contri con la gente, le risate to-
nanti e la passione per il ballo
nascondono l'altro personaggio
che ¢ in lui, il personaggio con-
centrato ¢ segreto. Non ¢ impos-
sibile che adesso egli si prenda
la rivincita, da Presidente, per la
lunga serie di costrizioni che
dovette imporsi con gli elettori
e coi colleghi nella sua vita di
parlamentare. Si ¢ notato, per
esempio, che egli tende a restrin-
gere il numero dei consiglieri,
trascurando fra l'altro - nell’at-
tuale crisi vietnamita - il Consi-
glio nazionale di sicurezza che
sotto i suoi predecessori ha sem-
pre avuto una funzione di gran-
de importanza. Tre soli uomini
formano la cerchia che Johnson
consulta piu spesso prima di
prendere le sue decisioni: il se-
gretario di Stato D<an Rusk, il
segretario alla Difesa Robert
McNamara e l'assistente speciale
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Una telefonata del Presidente:

McGeorge Bundy. Occasional-
mente, egli consulta poi per te-
lefono l'ex-presidente Eisenho-
wer e il vecchio senatore repub-
blicanc Everett Dirksen. E per
contro si allontana progressiva-
mente dai leaders democratici
che sono ostili o reticenti per
quanto riguarda il Vietnam (co-
me per esempio Mike Mansfield,
capo della maggioranza demo-
cratica al Senato). Johnson di-
venta Goldwater, dunque, ma
questo ¢ semplicemente il suo
modo per tornare ad essere il
vero Johnson. :
Finora il successo ha sempre
accompagnato il figlio del Texas,
che non ha mai dovuto attraver-
sare gli alti e bassi di altri stati-
sti, come ad esempio Churchill.
In America, i bilanci del « cente-
simo giorno » sono una specie di
rito, una tradizionale sosta per




da qualche tempo Johnson rinuncia a nolti viaggi fuort Washington e resta alla Casa Bianca per seguire costantenmienie gli avvenimenti nel Vietnam.

fare bilanci e previsioni. Il 19
febbraio 1964, « centesimo gior-
no » di presidenza di Johnson
dopo la tragica fine di John Ken-
nedy, vide un bilancio infiorato
di lodi. E quello del 14 aprile
1965, a cento giorni dall’inizio
della nuova presidenza dopo la
trionfale elezione del novembre
1964, era ugualmente lusinghie-
ro. L'attivita legislativa di John-
son € stata paragonata a quella
di Roosevelt: riforma del siste-
ma scolastico, legge sull’assisten-
za medica, abolizione della se-
gregazione razziale, crociata con-
tro la poverta...

Questa sua azione si dispiega
in un paese le cui condizioni ge-
nerali sono incredibilmente bril-
lanti. All'estero, la discussione
mal compresa sulla bilancia a-
mericana dei pagamenti fa pen-
sare che gli Stati Uniti siano in

crisi, e che gli americani guar-
dino con diffidenza i loro dolla-
ri di carta. Ma ¢ un errore. La
bilancia dei pagamenti ¢ una fac-
cenda tecnica che preoccupa un
gruppetto di specialisti, e d’'altra
parte il dollaro, sostenuto da
un’enorme quantita di beni al-
l'estero, ¢ probabilmente vulne-
rabile solo nella fantasia di chi
spera che lo sia. La gente, in A-
merica, guarda cio che ha sotto
gli occhi: e sotto gli occhi ha il
funzionamento regolare e mae-
stoso di un’economia che ¢ stata
un tempo instabile, brutale, av-
venturosa e crudele, ma che ora
sembra aver acquistato stabili
aoti di equilibrio, di elasticita e
di salute.

11 salario medio nell'industria
si avvicina ai 110 dollari per
settimana. Un operaio qualifica-
to porta a casa ogni mese 600-

700 dollari. L'azionariato popola-
re, unica base invincibile per una
societa libera, si sviluppa a di-
mensioni formidabili: 18 milioni
di americani possiedono azioni
quotate a Wall Street, e cioe so-
no comproprietari dell'industria
nazionale. Dieci anni fa questi
azionisti erano soltanto tre mi-
lioni. Tutti gli indici « in salita »
(posti di lavoro, costruzione di
case, eccetera) si accompagnano
a una stabilita dei prezzi che du-
ra ormai da cinque anni. Stabi-
lita, non immobilita: i prezzi sal-
gono in una misura che gli eco-
nomisti considerano utile a sti-
molare le attivita produttive:
tra I'l e il 2 per cento all'anno.

Lyndon Johnson sembra « co-
struito » apposta per presiedere
a questa fase brillante della vita
del suo paese. E un uomo che
non si ¢ mai posto problemi me-

tafisici sul sistema americano o
sulle societa umane in generale.
E semplicemente e intensamen-
te felice di vivere nel paese piu
ricco e piu attivo del mondo: sa
benissimo che deve perfezionar-
lo di continuo, ma non ha alcun
dubbio che sia di gran lunga
il miglior paese.

Anche le origini sociali {suo
padre non [ece fortuna, ma non
era in miseria) e le influenze re-
gionali contribuiscono a fare di
lui I'vomo che riflette in sé l'im-
mensa maggioranza dei suoi con-
cittadini.

Ogni presidente cerca di ca-
ratterizzarsi con una formula.
Roosevelt aveva trovato New
Deal, nuova ripartizione, slogan
adatto a un momento in cui si
trattava di riprendere la strada
dopo la grande crisi; Truman
scelse Fair Deal, leale ripartizio-
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JOHNSON (continuazione)

ne, senza dimostrare molta fantasia. Eisenhower, guer-
riero in pensione e cautamente ostile a ogni sforzo
intellettuale, non ebbe alcuno slogan, che ci si ricordi.
John Kennedy immagind Nuova Frontiera, motto gio-
vanile attraverso il quale egli intendeva far risorgere
lo spirito nazionale d'avventura, seriamente offuscato.
Lyndon Johnson, a sua volta, ¢ andato al concreto:
« Noi c¢i incamminiamo », ha detto nel suo messaggio
del 4 gennaio 1965, « sulla strada della Grande Socie-
ta ». Aveva trovato questa espressione in un libro pub-
blicato nel 1914 dal socialista inglese Graham Wallas,
The Great Society. Grande Societa vuol dire un’Ame-
rica non soltanto pil feconda ma anche piu giusta.
L’integrazione completa dei negri, che Johnson vuole
realizzare durante la sua presidenza, ne & un aspetto.
E altri aspetti sono lo sviluppo dell’educazione, 'assi-
stenza agli « economicamente deboli », una ripartizio-
ne ancora pit democratica del profitto, abbondanza
e liberta per tutti. E inoltre: rinnovamento urbanisti-
co, difesa dell’agricoltura e del paesaggio, un'America
piu bella.

Gia pupillo di Roosevelt, Johnson & rimasto solo
parzialmente suo discepolo, e pili per la fraseologia
che per la dottrina. I veri rooseveltiani vogliono gran-
di spese pubbliche non solo malgrado le pesanti im-
poste che esse richiedono, ma, in parte, proprio per-
ché richiedono pesanti imposte. Per uomini come 1'e-
conomista Galbraith, ex-consigliere della Casa Bianca,
Iimposta ¢ uno strumento di ripartizione della ric-
chezza, un correttivo al privilegio economico, un‘ar-
ma per livellare le classi. Il conservatore Johnson non
condivide questo giacobinismo. Al contrario, egli pen-
sa che la riduzione dei tributi giova all'attivita eco-
nomica ¢ finisce per essere utile anche al Tesoro, ac-
crescendo i redditi e il relativo gettito fiscale. 1 colos-
sali sgravi tributari da lui decisi hanno dato risultati
conformi alle sue speranze.

Assiste simultaneamente a tre programmi TV

Ma bisogna finanziarla, questa Grande Societa. E
Johnson ha una ricetta: economie e ancora economie.
Forse non ¢ un grande economista, ma ¢ certo 'uvomo
piu economo che esista a Wa::hmgtun Recentemente
un suo gesto ha fatto_traballare I'edificio della « de-
cenza » americana: egli e entrato in una foilette per
signore e ha spento una lampada inutile. Fa continua-
mente spegnere o abolire lampade, alla Casa Bianca.
E i capiservizio dei ministeri e delle « agenzie » Zo-
vernative sono bombardati di circolari contro gh
sperperi, l'uso abusivo di auto dello Stato, i doppi
impieghi, le spese di rappresentanza.. Johnson stesso
da l'esempio. Il Congresso gli aveva assegnato 520
mila dollari per I'acquisto di due nuove auto blindate
e per il rafforzamento della guardia del corpo, e lui
ha rimandato il denaro ai senatori.

Le economie « civili », tuttavia, servono a poco. Le
sole economie sostanziali e decisive, in ogni paese del
mondo, si possono fare soltanto sulle spese militari.
L’America destina ogni anno alle sue forze armate 50
miliardi di dollari. C'¢ da avere il capogiro pensando
a cio che si potrebbe fare tagliando queste spese. E il
Pentagono che puo finanziare la Grande Societa,

Ma c’e il Vietnam.

Nessuno ha mai chiesto a Lyndon Johnson che cosa
pensi del Vietnam in se stesso, intrinsecamente. E
molto probabile che esso gli sia indifferente nella
maniera piu totale, Johnson non ama l'esotismo. Ha
lasciato I'America per la prima volta nel 1942, ma era
il tempo del « turismo in uniforme », il tempo della
guerra. Dopo una serie di comtyosu missioni aeree
sopra la Nuova Guinea, il maggiore Lyndon B. John-
son ritorné a Washington senza rimpianti. Viaggio
nuovamente quando assunse la vice-presidenza, ma
sempre per servizio comandato, e senza mai provare
un interesse particolare per i paesi che percorreva.
Egli appartiene a quella vasta categoria di americani
che gia al momento di partire dall’America sognano
I'ora del ritorno.

In linea generale, tutti gli americani detestano I'In-
docina e i suoi vari Stati. L'unico paese asiatico che
essi apprezzino ¢ il Giappone, per il suo spirito orga-
nizzativo ¢ la sua pulizia. E il Sud-Vietnam ¢ esatta-
mente l'antitesi di tutto questo, col suo clima, la sua
corruzione, la sua amoralita, i suoi intrighi, i suoi
ometti chiassosi e i suoi microbi. Nessuna tradizione
storica lega I’America a questa regione del mondo. Pri-
ma della guerra, in tutta l'Indocina allora francese
non c'era che un solo americano: un missionario, che
fu massacrato nel 1946 presso Hanoi. Da allora, ’Ame-
rica ha speso nel Vietnam - direttamente o attraverso
i francesi - centinaia di milioni di dollari; vi ha per-
duto centinaia di suoi ragazzi in uniforme; continua
a perderne, accetta di perderne ogni giorno, ma non

segue

pgbs 13

le caratteristiche dei modelli piu potenti |

MERCURY 39..
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in questo economico fuoribordo da 4 HP.,

Nessun altro fuoribordo di piccola cilin-
drata,come il Mercury 39, riunisce in sé tut-
te le caratteristiche dei modelli piUu potenti.
La manopola rotante sulla barra di guida
vi permette di controllare con una sola ma-
no la direzione e la potenza.

Un cambio completo vi consente la marcia
avanti, la posizione di folle e la retromar-
cia... non si parte piu con la marcia inne-
stata, non si deve piu ruotare il motore
per invertire la direzione.

Invece di un solo morsetto per il fissaggio
allo scafo, il Mercury 39 ne ha due per una
maggiore presa ed una ulteriore sicurezza.
Lo scarico Jet-Prop, che attraverso il foro
dell'elica soffoca il rumore sott'acqua in
profondita, allontana i gas migliorando il
« respiro » del motore ed aumentando la
economia di carburante.

Il Mercury 39 non ha spinotti che cedano
nei momenti critici. L'asse calettato del-
I'elica porta un parastrappi di sicurezza che
la protegge dagli urti.

La scatola del cambio, in un unico e so-
lido pezzo di alluminio pressofuso, con-
sente un perfetto allineamento degli in-

granaggi.
Non vi sono parti protese che favoriscano

ri

i
I'incaglio o raccolgano alghe. I
A differenza della maggior parte degli altrn
piccoli fuoribordo, il Mercury 39 ha un ser-
batoio da 15 litri, separato.
Il serbatoio separato & piu facile da nem-i»
pire ed elimina il pericolo di incendio chei
pud verificarsi quando la miscela gocciola
nel motore. E c'é un altro vantaggio: il mo-r
tore & piu facile da trasportare e da I'II"I'IUO-r
vere. !
Vi divertirete di pit con il vostro fuorihordoL
ed olterrete il massimo rendimento e la piu!
alta economia di carburante con un nuovo';
Mercury della serie 1965 da 4 - 6 - 10 - 20

- 35 - 50 - 65 - 90 e 100 HP.
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JOHNSON (continuazione)

ha stabilito con questo paese il minimo legame ca-
pace di durare. Gli investimenti americani nel Viet-
nam (per lindustria) sono trascurabili. Gli unici in-
teressi stranieri di una certa importanza sono quelli
francesi.

" Percid, quando Johnson dice che vuole negoziare,
gli si pud credere, perché negoziare ¢ nel suo interes-
se. Il Vietnam e il bastone fra le ruote della sua pre-
sidenza carica di splendide promesse, Il Vietnam e
una mina contro la Grande Societa.

La guerra nel lontano paese asiatico espone John-
son a ondate di critiche, che egli certo non trascura.
La sua sensibilita nei riguardi dell'opinione pubblica
¢ molto bene simboleggiata dai tre televisori instal-
lati fianco a fianco nella sua stanza da letto, per con-
sentirgli di ricevere simultaneamente i programmi
delle tre grandi reti, ABC, CBS ¢ NBC. Alle undici di
sera, disteso sul letto mentre un massaggiatore gli
« lavora » i muscoli della schiena, egli apre i tre tele-
visori, e chiude poi 'audio ai due che lo interessano
meno. Segue, naturalmente, i programmi di notizie,
i dibattiti politici, non il resto.

Politico nato, immensamente orgoglioso di essere
il presidente eletto con la piu alta maggioranza della
storia americana, egli vuole continuamente sapere co-
sa pensa l'immenso paese di cui ¢ il capo e di cui
vuole essere il simbolo.

Resta alla Casa Bianca quasi in permanenza

Ma l'opinione pubblica americana, per quanto ri-
guarda il Vietnam, affoga in una confusione totale.
I sondaggi Gallup, considerati un tempo infallibili
specchi, non significano piu niente, Uno dei piu re-
centi rivelava che il 17 per cento degli interrogati era
per il ritiro incondizionato delle truppe dal Vietnam;
un 19 per cento voleva invece immediate ostilita con-
tro la Cina. E tra queste due posizioni estreme, al-
cuni « blocchi » dal 12 al 15 per cento riflettevano tutte
le sfumature intermedie. In totale, il 55 per cento era
convinto che Johnson se la stava cavando per il me-
glio, il 26 per cento era convinto del contrario e il 19
per cento non pensava nulla,

Quando invece si sale nelle sfere della politica e del-
la cultura, il punto in discussione ¢ questo: cio che
avviene nel Vietnam ¢ un’aggressione dei « nordisti »
e della Cina? Oppure & una guerra civile tra Sud-
Vietnamiti? Nel primo caso, l'intervento americano ¢
legittimo, e deve continuare. Nel secondo, ¢ un’inge-
renza che deve cessare.

Ma questo ¢ un dilemma intellettuale. Entrambe le
proposizioni contrastanti sono contemporaneamente
vere. B vero che i guerriglieri Vietcong sono aiutati
dal Vietnam comunista del Nord; ed ¢ anche vero che
nel Sud esistono potenti forze popolari in rivolta
contro il governo di Saigon. 11 presidente Johnson
non trovera una soluzione al problema attraverso la
dialettica. Potra trovarla attraverso un arbitrato fra
la forza e la conciliazione. Se riesce a stabilire nel
Sud-Est asiatico una situazione di equilibrio, anche
precario, pud conservare tutte le probabilita di entra-
re nella storia come uno dei grandi presidenti ameri-
cani di questo secolo. In caso contrario, ¢ inevitabile
una « seconda edizione » della guerra di Corea, ma
aggravata dai tremendi pericoli dell’¢ra nucleare: un
intero esercito americano attraversera il Pacifico per
difendere non un interesse, ma un principio. L'altra
ipotesi, infatti, quella di una capitolazione americana
davanti alla Cina trionfante, di una Monaco del Sud-
Est asiatico, non ¢ pensabile.

La crisi ha modificato abbastanza poco - esterna-
mente - le giornate del Presidente. Johnson lavora
secondo il solito intenso orario, e alla sera si ritira
con un plico di rapporti da leggere prima di dormire:
da 25 a 40 mila parole, l'equivalente di un breve ro-
manzo. Egli legge meno velocemente di Kennedy, ma
in quantita e velocita batte largamente Eisenhower,
che rifiutava i documenti piu lunghi di una mezza pa-
gina dattilografata,

Ma nella « stanza ovale » della Casa Bianca la crisi
vietnamita & ben visibile, atiraverso una novita degh
ultimi tempi: linstallazione di due telescriventi delle
agenzie UPI e AP. Quando trilla in una delle due mac-
chine il campanello che annuncia una notizia-lampo in
arrivo, Johnson si alza subito e va a leggerla, man
mano che i tasti la « battono» sul nastro di carta.
E da tempo rifiuta quasi tutti gli inviti fuori Wash-
ington, ricordando la disavventura del generale Mar-
shall, capo_di Stato Maggiore generale, che nessuno
sapeva dove trovare in un giorno di dicembre, guando
arrivo un‘altra notizia-lampo da un posto lontano del
Pacifico. Si chiamava Pearl Harbor, quel posto.

Raymond Cartier
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