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di Ricciardetto

SCHERMAGLIE PER IL SUD VIETNAM

9 luglio: articolo minaccioso
del Quotidiano del Popolo di
Pechino. Lo stesso giorno il N.
Y. Times pubblicava le dichia-
razioni che il Segretario per la
difesa McNamara aveva fatte
alla Commissione per gli affari
esteri del Senato. In questa
complicata faccenda del Sud
Vietnam le cose vanno avanti
cosi: le due parti principali -
Cina e Stati Uniti - si scambia-
no minacce, come gli eroi di
Omero prima del duello; ma
tutte e due, per ragioni del tut-
to diverse, hanno pochissima
voglia di passare ai fatti. La Ci-
na perché spera che la guerri-
glia obblighi gli americani a ce-
dere e ad andarsene dal Viet-
nam. Gli Stati Uniti perché te-
mono le complicazioni che un
allargamento della lotta potreb-
be portare; e, poi, perché le e-
lezioni presidenziali sono pros-
sime. Intanto la stagione delle
piogge si avvicina, e fra pochi
giorni le due parti saranno per
forza maggiore ridotte alla ina-
zione. Seguira un lungo perio-
do di stasi. Il Vietcong ne pro-
fittera per organizzare i terri-
tori che gia controlla. E il Go-
verno degli Stati Uniti potra
arrivare alle elezioni presiden-
ziali senza scosse troppo gravi:
quod erat in votis.

LA CINA INTERVERREB-
BE... - Per cominciare, ecco le
minacce del Jenmin Jihpao (os-
sia del Quotidiano del Popolo)
di Pechino. Il Ministro degli e-
steri cinese, Maresciallo Cen
Yi, in un messaggio del 6 lu-
glio aveva detto: « Non c’é¢ da
aspettarsi che il popolo cinese,
di fronte a una aggressione alla
Repubblica Democratica del
Vietnam, se ne stia con le brac-
cia incrociate a guardare ». Os-
sia: se gli americani toccano il
Nord Vietnam, noi interverre-
mo. Il giornale, commentando
€ confermando questa dichiara-
zione del Ministro, aggiungeva:
« Il popolo cinese ha sempre
ritenuto che il proletariato in-
ternazionale abbia il dovere di
salvaguardare la pace e la sicu-
rezza di tutto il campo sociali-
sta, e che non possa sottrarsi a
questo dovere ». Ossia ribadiva
la minaccia di Cen Yi.

..E L'’AMERICA « E PRON-
TA AD AFFRONTARE IL RI-
SCHIO » - E ora si ascolti Mc-
Namara. Questi rese la sua de-

posizione davanti alla Commis-
sione senatoriale per le relazio-
ni coll'estero il 23 giugno. Ma
la sua dichiarazione & stata re-
sa pubblica solo il 9 luglio.

McNamara prese le difese di
due alti capi militari, '’Ammi-
raglio Harry D. Felt, gia co-
mandante in capo delle forze
degli Stati Uniti nel Pacifico, e
il generale Paul D. Harkins, gia
comandante della missione mi-
litare americana nel Sud Viet-
nam, i quali, in interviste sepa-
rate, avevano dichiarato che gli
Stati Uniti « sono pronti ad af-
frontare il rischio di una guer-
ra colla Cina comunista per sal-
vare il Sud Vietnam ». In base
alle dichiarazioni dei due alti
ufficiali, vari membri della
Commissione, democratici e re-
pubblicani, fecero stringenti
domande al Segretario per la
Difesa, e criticarono aspramen-
te ’Amministrazione.

Il senatore repubblicano
Bourke B. Hickenlooper chiese
di sapere « chi parli per la po-
litica americana ». « Essi (i ca-
pi militari sopra indicati) dico-
no qualche cosa, che questo Co-
mitato non ha mai sentito che
sia la politica americana ». 11
senatore democratico Fulbright
domando: « Non & una specie
di brinkmanship, che giocano
costoro? Essi non vogliono dire
che noi in nessuna circostanza
vogliamo combattere; e voglio-
no che il Presidente non si im-
pegni in questo senso ».

L'intervento piu tempestoso
fu quello del senatore demo-
cratico Wayne Morse, che da
lungo tempo critica la politica
americana nel Sud Vietnam.
« Io credo che sia shocking il
fatto che si permetta ai milita-
ri di essere liberi da qualsiasi
riserbo in materia di politica
estera., Se arriviamo alla guer-
ra - e io credo che ci stiamo av-
viando alla guerra -, io vorro
essere in prima linea. Ma, come
senatore, ho il dovere di fare
tutto quello che posso per fer-
mare il mio Paese sulla via del-
la guerra. Credo che ci si stia
conducendo diritto diritto a u-
na guerra. E credo che avremo
fatto i comodi della Russia in
Cina, prima di finire la biso-
gna ».

Che rispose McNamara a
questa gragnuola di critiche?
Rispose che gli Stati Uniti stan-
no sviluppando « una posizione
militare cosi forte da dissuade-

re (deter) gli avversari dall’ag-
gressione politica o militare, e,
attraverso la dissuasione, evita-
re una rottura della pace ». Lo
sforzo degli Stati Uniti per
mantenere l'indipendenza del
Sud Vietnam «implica il ri-
schio che si arrivi gradualmen-
te (escalating) ad azioni mili-
tari fuori dei confini del Sud
Vietnam ».

I SENATORI - Sarebbe inte-
ressante avere il resoconto ste-
nografico di questa discussione.
Ma occorrerebbe tempo per a-
verlo, e bisogna che, per il mo-
mento, mi accontenti del reso-
conto del N. Y. Times. In so-
stanza, si puo dir questo: pre-
messo che il governo degli Sta-
ti Uniti sta facendo una poli-
tica diretta a intimidire la Ci-
na e a dissuaderla dall'inter-
venire nel Vietnam, i senatori
sopra indicati hanno fatto il
possibile per farla fallire. « In
nessun caso, vogliamo combat-
tere. » Una dichiarazione simile
¢ indegna di un rappresentante
del popolo americano. Prima di
tutto, non & vera. Sono sempre
possibili circostanze, nelle qua-
li il popolo piu pacifico del
mondo accetta di combattere:
quando sia attaccato nel suo
territorio o nei suoi interessi
vitali. E se neppure in queste
circostanze accetta, € un popo-
lo non di uomini, ma di vermi.
Secondo: se il governo sta ten-
tando di intimidire i cinesi, mi-
nacciando di allargare la guer-
ra, proclamare « che in nessun
caso vogliamo combattere » si-
gnifica incoraggiare i cinesi a
non lasciarsi intimidire e a non
cedere.

Questo, beninteso, indipen-
dentemente dalla considerazio-
ne se la politica del governo sia
o non sia eflicace. Sia buona o
cattiva la politica di « deterren-
za » del governo americano, ¢
dovere di ogni cittadino ameri-
cano fare il possibile per ren-
derla « credibile ». Invece, i se-
natori americani (per lo meno
quelli della Commissione) si af-
fannano a gridare ai cinesi:
« Non credete alle minacce di
McNamara, non credete alle
minacce del nostro governo »,

MCNAMARA - Ho pilu volte
detto che questi ¢ la testa
piu forte dell’Amministrazione
Kennedy-Johnson. Egli bha il
merito di aver attuato quel for-

midabile riarmo, per cui Kru-
scev ¢ passato dall’arroganza
del tempo dell’incontro con Ei-
senhower a Parigi o dell’incon-
tro con Kennedy a Vienna al-
la prudenza di accettare la dé-
bdcle di Cuba. Il vero vinci-
tore della guerra fredda é sta-
to lui.

Ma, quando si ¢ detto que-
sto, e quando si sono ricono-
sciuti 1 suoi meriti, che sono
grandi, bisogna aggiungere che
egli, per la parte strettamente
militare, & nelle mani dei suoi
generali. E I'’America finora
non ha avuto che un solo gene-
rale veramente grande e genia-
le: Mac Arthur. 11 Presidente
Truman lo collocd a riposo e
fece il contrario di quello che
egli voleva fare. E I’America
ancora oggi sta pagando il fio
di quell’errore.

I generali americani, partico-
larmente l'attuale ambasciato-
re a Saigon, Maxwell Taylor (fi-
no a ieri presidente dei Capi di
S.M. riuniti, ossia Capo di S.M.
Generale), hanno escogitato la
formula della escalation (pres-
s’a poco della gradualita, della
risposta graduale) e, a quel che
pare, McNamara I'ha trovata
abbastanza confortante, e vi si
¢ adagiato. Presa alla lettera, la
dottrina dovrebbe significare
questo: risponderemo all’ag-
gressione con forze proporzio-
nate a quelle dell’'aggressore.
Proporzionate si intende in nu-
mero di uomini e in armi. Ma,
se s'intende cosi, la dottrina &
0 una banalita o un assurdo.
Certo, se l'aggressore mi attac-
ca con 10 mila uomini, non
mandero un milione di uomini
al fronte per respingerlo. E ov-
vio. Ma se ne mando solo 12, e
poi altri due, e poi ancora al-
tri due, la mia condotta ¢ as-
surda: perché la guerra, che
potrei vincere in un giorno, si
prolunghera per anni. Lo stes-
so si dica per il caso che l'esca-
lation si riferisca ai tipi o alla
qualita delle armi.

La dottrina giusta - chiamia-
mola pure dottrina, ma in real-
ta non ¢ che elementare buon
senso - la dottrina giusta, dun-
que, credo sia questa: si deve
rispondere all’aggressione con
forze e con armi che siano di
tanto superiori a quelle del ne-
mico che si possa avere la ra-
gionevole certezza di vincere
rapidamente la guerra.

Probabilmente, nella mente
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degli autori, la dottrina Mc-
Namara-Taylor significava u-
na auto inibizione a ricorre-
re alle armi nucleari (la ri-
vincita dell'ufficiale di arti-
glieria sulla pila atomica di
Fermi e tutto quello che ¢
venuto dopo). Se ci si aggre-
disce con armi « convenzio-
nali », risponderemo con ar-
mi « convenzionali ». Non so
se si debba aggiungere: « Se
le armi convenzionali non
basteranno, ricorreremo alle
armi nucleari ».

CHE INTENDONO FARE
GLI AMERICANI? - Ma la-
sciamo andare le discussioni
sulla dottrina, che sono piut-
tosto accademiche, e pro-
poniamoci il quesito pit sem-
plice e piu realistico: che in-
tendono fare gli americani?

Risponde il N. Y. Herald
Tribune in una corrisponden-
za da Saigon: gli Stati Uniti
hanno preparato un piano
particolareggiato di bombar-
damenti del Nord Vietnam
per rappresaglia contro gli
attacchi del Vietcong nel Sud
Vietnam. Il piano mirerebbe
a produrre il minimo di per-
dite di civili, e il massimo di
danni industriali e militari.
Se il Vietcong attacca e di-
strugge un villaggio nel Sud
Vietnam, che finora sia stato
tenuto dai governativi, ie for-
ze americano-sudvietnamesi
annunziano pubblicamente
che, un certo giorno, per rap-
presaglia, bombarderanno
dall'aria un villaggio del Nord
Vietnam. Ma, se si annun-
ziasse quale villaggio sara
bombardato, si creerebbe un
vantaggio per il nemico, che
potrebbe concentrare tutte le
sue artiglierie antiaeree per
la difesa del villaggio minac-
ciato. Percio 'annunzio elen-
chera 200 villaggi: uno solo
sara bombardato.

Si dara agli abitanti dei
villaggi compresi nell’elenco
tutto il tempo - una settima-
na - per allontanarsi dai ri-
spettivi  villaggi portando
provviste. I pianificatori del-
la controrivolta, a Saigon,
prevedono che si produrra
un grande panico fra la po-
polazione civile in una gran
parte del Nord Vietnam. Lo
annunzio delle rappresaglie
« villaggio per villaggio » sa-
ra fatto per radio in trasmis-
sioni dirette al Nord Viet-
nam e mediante centinaia di
migliaia di manifesti, che sa-
ranno lanciati da aeroplani
sul territorio nemico. « E al
momento annunziato, di gior-
no e di notte, i bombardie-
ri distruggeranno l'obiettivo
scelto. » Sono stati gia fatti
elenchi di villaggi, un elenco
A e un elenco B; in tutto,
400 villaggi. Si aspetta che la
Casa Bianca decida che Ha-
noi non debba pii essere al
sicuro da rappresaglie.

Se la tattica recentemente
adottata dalle forze america-
no-sudvietnamesi rovescera
la sithazione in danno dei co-
munisti, verosimilmente si ri-
terra inutile lanciare raids
aerei contro il Nord. Ma se
la situazione non sara rove-
sciata, il piano particolareg-
giato della guerra aerea sara
pronto per l'uso.

Un’altra parte del piano
prevede il bombardamento

(Segue a pagina 79)

CORRIERE DELL’INDUSTRIA

Una rivoluzione che si chiama 270 - Una nuova prova
di vivacita, tanto piu significativa se riferita all’attuale si-
tuazione di mercato, ci viene ancora una volta da Porde
none, dalle Industrie Zanussi. E' di questi giorni, infatt,
'uscita di una nuova lavatrice superautomatica la REX 270,
di giusta capacita — 4 chilogrammi — ad un prezzo vera-
mente rivoluzionario: 89.800 lire. Un apparecchio, quindi,
di costo equo, in rapporto a prestazioni di rilievo sotto il
profilo tecnico e funzionale. La REX 270 appare come una
lavatrice destinata a recare un’impronta positiva ¢ durevole
al mercato italiano delle apparecchiature per la casa.

Arrivi e partenze alla JAL - Mr. Y. Koshiyama, rappre-
sentante in Italia dal 1960 delle Linee Aeree Giapponesi, &
rientrato a Tokio perché¢ promosso Direttore Generale dei
Trasporti; lo sostituisce Mr. C. Endo, gia rappresentante
JAL a Karachi.

Un originale omaggio per « Eva al volante » - In oc
casione dello svolgimento della manifestazione « Eva al vo-
lante », la UREP-CHIMEC di Locate Varesino ha instal-
lato sulle auto di tutre le signore partecipanti al raduno il
nuovo estintore schiumogeno BIG. Oltre che un simpatico
dono, questa iniziativa rappresenta uno spunto particolar-
mente interessante nell'ambito della vasta campagna propa-
gandistica in corso di svolgimento su tutto il territorio na-
zionale.

L'« Uovo Italia » immesso sui mercati di consumo -
Con la costituzione e lentrata in funzione dei primi 23
centri di raccolta delle uova, dislocati in tutta Italia, il piano
nazionale di ammasso e di commercializzazione delle uova
del Consorzio Cooperativo Nazionale Avicolo & passato dalla

fase di preparazione alla fase di attuazione, ed in questi

giorni & iniziata I'immissione sui mercati di consumo delle

Uova Italia. Con ['attuazione dell'iniziativa del CO.N AV,

il consumatore potra avere la garanzia di freschezza per un

prodotto per il quale tale caratteristica ¢ addirittura essen-

ziale per mantenerne inalterato il valore nutritivo. L’attua-

zione dell’'ammasso evitera, inoltre, quelle oscillazioni di

prezzo stagionali che tanto disturbavano il consumatore e

quelle stagionali contrazioni del consumo che arrecavano ai

produttori danni non indifferenti.

I problemi del cinema al Congresso Unidis - Nel corso
della prima giornata di lavoro del Congresso 1964-65 della
Societa Unidis, 1 convenuti hanno avuto modo di osservare
un primo gruppo di films della prossima stagione che, mal-
grado le voci che da tempo circolano sulla situazione del
cinema italiano, si presenta — almeno per quanto concerne
['Unidis — con un « listino » piuttosto impegnativo. Nel
corso delle successive giornate i Congressisti hanno effet-
tuato .un esame particolareggiato sull’andamento dei films
inclusi nel listino della stagione scorsa. Successivamente i
rappresentanti di ogni agenzia si sono intrattenuti separata-
nente con il direttore commerciale per esaminare, in rap-
porto alle agenzie particolari di ogni zona, le varie possi-
bilita dei films da programmare e la condotta da seguire

Rasatura Sunbeam per i passeggeri dell’Alitalia

Per iniziativa della MPI, Agenzia pubblicitaria della Sun-
beam in Italia, ¢ stato recentemente concluso fra I'Alizalia
e la Sunbeam un accordo per offrire ai passeggeri dei jets
transatlantici il comfort di una rasatura elettrica durante il
volo. I passeggeri potranno d’ora in poi chiedere allo Stew-
ard un rasoio elettrico Sunbeam in busta sigillata a ga-
ranzia di igienicita. Dopo 1'uso i rasoi vengono sterilizzati
e riconfezionati presso la stazione di servizio Sunbeam di
Rema, prima di ritornare sui jets per i voli successivi.
Un esempio per l'industria conserviera europea - La
Societa Arrigoni, primario complesso nel campo dell’'indu-
stria conserviera, sta costruendo a Cesena, su una superfi-
cie complessiva di 255.000 metri quadrati, il pit grande e
moderno stabilimento d'Europa. Lo stabilimento « Nuova
Cesena », che entrera in funzione nel 1966, ¢ stato proget-
tato e viene costruito dopo un attento studio ed esame negli
Stati Uniti e nell'Unione Sudafricana, zone in cui I'indu-
stria conserviera raggiunge le sue maggiori espressioni. Ac:
canto allo stabilimento vi saranno i « Campi sperimentali »,
che coprono 110.000 metri quadrati, forniti di ogni piti mo-
derna attrezzatura per comparazioni, studi e programmazione.
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di obiettivi industriali. Ma
questa tattica sara adottata
solo per rappresaglia contro
I'assassinio di capi villaggio
anticomunisti nel Sud. Uno
dei metodi del Vietcong, che
ha avuto maggiore successo,
¢ stato quello dell’assassinio
dei capi villaggio fedeli al
governo di Saigon. Poiché lo
attuale regime del Generale
Khan non pud garantire la
sicurezza di costoro, molti
villaggi fanno l'altalena fra
una parte ¢ l'altra. Posto che
entri in azione il nuovo pia-
no, i comunisti, se uccideran-
no un capo villaggio, saranno
puniti colla distruzione di u-
no dei maggiori impianti in-
dustriali o strategici. Un e-
lenco degli obiettivi sara an-
nunziato in anticipo con ma-
nifestini, che saranno lan-
ciati a tonnellate sulle aree
bersaglio. Cosi gli operai sa-
ranno avvertiti in anticipo.
(Non capisco la distinzione
fra i due tipi di rappresaglie.
Se attaccate un villaggio,
bombardiamo un villaggio.
Se uccidete un capo villag-
gio, bombardiamo un im-
pianto industriale. Non sa-
rebbe meglio cominciare da-
gli impianti industriali e mi-
litari in tutti e due 1 casi?)

CONCLUSIONE - Com-
menterd queste notizie dal
punto di vista puramente
militare. Non c¢'¢ dubbio che
il nuovo piano americano
corrisponda a un giusto con-
cetto strategico. Concetto
che ho esposto piu volte in
questa rubrica e in altra se-
de, e che ¢ il seguente. La
guerriglia, se la si combatte
sul suo terreno e colle sue
armi, € invincibile. I fran-
cesi, con un esercito di 400
mila uomini e c¢oén ufficiali
intelligentissimi e espertissi-
mi di guerra coloniale, non
riuscirono a tener testa alla
guerriglia e perdettero 1'In-
docina. Gli americani han-
no avuto bisogno di fare per
proprio conto la stessa espe-
rienza, e di farla per dieci
anni. Ora pare che cominci-
no a capire.

Cido posto (intendo dire:
posto che la guerriglia, se
combattuta sul suo terreno
e con armi simili alle sue,
sia invincibile) come biso-
gna combatterla? Risposta:
fuori del suo terreno e con
armi diverse dalle sue o con-
tro le quali essa non abbia
difesa. « Fuori del suo ter-
reno » significa che bisogna
colpire le fonti della sua for-
za, i Paesi dai quali essa
riceve armi e aiuti. Armi:
per mare e per aria, dato
che normalmente la guerri-
glia non dispone di navi né
di aviazione.

Il piano americano porte-
rebbe la guerra nel Nord, da
cui la guerriglia nel Sud ¢
stata alimentata finora. E la
porterebbe con Il'aviazione,

alla quaie il Nord Vietnam,
per lo meno in un primo
tempo, non potrebbe oppor-
re che una difesa relativa.
Quindi, ¢ conforme al con-
cetto che ho sopra esposto.

Ci sono da fare due osser-
vazioni. La prima: €, poi, co-
si certo che la guerriglia non
possa andare avanti se non
sia alimentata dal Nord Viet-
nam? Era certamente cosi
nei primi anni. Ma ora il
Vietcong controlla i tre quar-
ti o i cinque sesti del Paese.
Probabilmente, la guerriglia
continuera anche se non ri-
cevera piu aiuti dal Nord.
E allora che faranno gli a-
mericani?

La seconda osservazione
¢ che il generale Taylor ab-
bandona la sua dottrina -
quella della «risposta gra-
duata », della escalation -
prima ancora di applicarla.
Il nemico mi attacca intor-
no a Saigon, e io vado a
bombardare Hanoi, un mi-
gliaio di chilometri lontano
da Saigon. Dove ¢ la «gra-
duazione »? Dove ¢ Il'esca-
lation?

Ricciardetto

CONVERSAZIONI
COI LETTORI

CONTRO GLI ANIMALI

Un certo Giuliano Paoli (Pa-
dova) mi scrive una lettera di
nove pagine per deplorare quel
che ho scritto in difesa degli
animali e quello che tanti let-
tori di Epoca mi hanno scritto
nello stesso senso. Per dare
un'idea del livello di questo
scritto, bastera riportare il bra-
no, che segue:

S E mostruoso multare un
padre, un operaio o chiungue
altro perché si ¢ divertito a
gonfiare un rospo anziché una
camera d'aria. Cio non signifi-
ca che per me sia divertimento
veder scoppiare un rospo o un
gatto preso a pedate o un ca-
ne a pallini 0 un asino a ran-
dellate: a me fa schifo. Ma io
devo, se sono onesto e ragio-
nevole, riconoscere che gquan-
do vedo un carrettiere il quale
frusta stolidamente il suo asi-
no, sono i miei visceri a rea-
gire e il mio stomaco a rivol-
tarsi; ma, quando gquel carret-
tiere fosse multato o perdesse
il posto, come ordina inigua-
mente il nostro Codice, non
sono pitt i visceri che si rivol-
tano, loro anzi stanno tranquil-
li, ma la razionalita, la legge
fredda e divina della coscienza,
mi costringe a ribellarmi al-
laltra legge, pazza e crimino-
sa, che difende un essere nato
con il solo scopo di aiutare
l'uomo e scomparire in silen-
zio com'é venuto, contro l'al-
tro, nato per non scompdarire
piii, per godere e vivere quan-
to meglio il creato pud consen-
tirgli. Chi non capisce questo
non riesce a distinguere gli im-
pulsi degli intestini e i biso-
gni siti sotto il diaframma, da
quelli residenti molto piit in
sit (sic). E possibile che tale

distinzione a una certa cta si
offuschi: la tenebra allora si
avvicing e il freddo comincia
a salire: basta uno spiraglio di
sole a far credere che Dio ab-
bia parlato. Ma la coscienza
non giudica con il parasimpa-
tico o i vaghi: la vecchiaia pur-
troppo gioca brutti- tiri...

Signor Giuliano Paoli, sareb-
be al di sotto della dignita mia
e di questo periodico rispon-
dere a una lettera come la sua.
La lascio ai suoi « impulsi del-
I'intestino » ¢ al suoi « bisogni
sitt sotto il diaframma ». Un
grande scrittore disse che nien-
te da un’idea dell'infinito co-
me la stupidita umana. Ma c'e
un altro infinito: la volgarita.
In lei, sono incarnati tutti e
due questi infiniti.

Lei dice che un vero zoofilo
non dovrebBbe mai schiacciare
cimici. Non ne ho mai schiac-
ciate, non si preoccupi.

OMISSIONI

Al sig. Cesino Tommaso (Sa-
lerno). Lei mi viene a insegna-
re una quantita di fatti, che
sono noti anche ai bambini del-
la terza elementare: che Lenin
fu costretto a denunciare (io
direi: denuncio) il revisionismo
di Kautsky e di Bernstein: che
Stalin dovette spodestare Trot-
sky (io direi: spodesto); che
Molotov, Malenkov, ecc. furo-
no spodestati: ecc. ecc. Dopo
avermi impartito questi pere-
grini insegnamenti, mi fa an-
che sapere che Mao ha accu-
sato Kruscev di aver tradito il
marxismo-leninismo. Ma guar-
da un po' come si ¢ bene in-
formati a Salerno! Lei dice:
« Nelle sue precedenti previsio-
ni ¢ enunciazioni, ¢ mancato
proprio questo fatto, che di
per s¢ ¢ importantissimo ». Eh
no! Confesso umilmente che
mancai anche di ricordare che
Pechino ¢ in Cina; fatto, an-
che questo, « di per sé impor-
tantissimo ». Lei mi accusa di
avere «scarsa dimestichezza
sulla (sic) ideologia comunista,
sulla (sic) dialettica interna »,
ecc. E conclude: « Se vorra ag-
giungere qualche suo punto di
vista a queste mie osservazio-
ni », ecc. Grazie dell’autorizza-
zione. Ma, ad osservazioni co-
me le sue, non ho alcun « pun-
to di vista» da aggiungere.

« AMICIZIA EBRAICA »

Il prof. Aldo Neppi Modona,
segretario della associazione
« Amicizia ebraico-cristiana di
Firenze », mi scrive: [l nostro
Presidente, prof. Arrigo Leva-
sti, a nome dell'intero Consiglio
Direttivo, mi da incarico di
esprimerlLe tutta la nostra ri-
conoscenza per la bartaglia che
Ella combatte con tanto calo-
re e tanta spontaneita di senti-
mento sincero da lungo tempo
in Epoca, a favore della giusta
cauga degli Ebrei che ancora
gualche nostalgico continua ad
attaccare. Anche recentemente
Ella ha avuto modo di trova-
re espressioni cost giuste e ve-
re contro i denigratori dell'e-
braismo e coloro che credono
in un libello {alludo natural-
mente ai Protocolli dei Savi di
Sion) talmente assurdo e bu-
giardo che c'é proprio da do-
mandarsi come ¢i possano es-
sere tuttora menti sane ad ad-
durlo a testimonianza! Grazie,
dungue, ¢ sappia che '« Antici-
zia» La segue con affettuoso
pensiero ed ¢ pronta a scende-
re in Suo aiuto quando occor-
ra e ogni volta che Lei vorra
rivolgersi a noi.

Ringrazio commosso.

Ri.

una wovild eccorionale !

ultrarapida

SQuiss

spuma da barba aerosol
sempre pronta per l'uso

ot i due Tipi

P S

NORMALEszie
al swo alto contenuto
di LANOLOR =,
Ultrarapida Squibb
costituisce un cr;m/n’em
trattamento della pelle
e la prepara alla suc-
cessiva rasatura.

BOMBOLA
NORMALE L. 300

9u-64-1Q
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AL MENTOLO

Evita [irritazione e
da al viso una pracevo-
le sensazione di fresco
durante e dapo la ra-
satura.

BOMBOLA
GRANDE L. 495
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auto
come
in casa vostra

Voi che avete riguardo

per la vostra vettura

non preoccupatevi se ci sono
i bambini

LE FODERE GIA PRONTE

NOVWAOLLLNN

CONSERVANQ COME NUOVI | SEDILI ORIGINALI
E MANTENGONO SEMPRE IN ORDINE
L'INTERNO DELLA VETTURA

STUDIO BARALE

*FODERE GIA PRONTE NOVOLAN™ SIGNIFICA :

e CONFEZIONE DI ALTA SERIE

e TESSUTO SPECIALE

e CONTROLLI RIGOROSI OVOLA

e VENDITA IN GARANZIA nei negozi auto- w
rizzati e contrassegnati da questo disco.

Le fodere NOVOLAN sono inconfondibili:

e sono LAVABILI a casa vostra, non si stirano, non sbia-
discono, non si restringono.

e sono ELEGANTI si fanno notare per il tessuto e la rifinitura.

@ sono RESISTENTI ad ogni usura e costituiscono vera-
mente “una spesa ben fatta''.

e sono PRATICHE si mettono e si tolgono in pochi minuti,
quando occorre, senza strumenti.

PERSONALIZZANO LA VOSTRA VETTURA!

32 colori diversi nei tipi: NOVOLAN 150 - NOVOLAN CA-
NALI D'ARIA - NOVOLAN CANALI D'ARIA INCROCIATI
3 disegni e diverse tinte unite - 128 possibilita di scelta
fra i 350 modelli per autovetture di serie e fuori serie,
italiane e straniere.

I nome NOVOLAN é inciso sui ganci metallici di tutte le
fodere in produzione.

Per informazioni scriveteci.

NOVOLAN - FODERE PER AUTO - GRAVELLONA T.

UFFICIO PROPAGANDA E SVILUPPO -REPARTO 454
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